Las Tres Fases para Establecer un Negocio

Las siguientes tres fases básicas son esenciales para el establecimiento de un negocio:

1. Fase para “Considerar Opciones”

2. Fase para determinar “Si  Se Puede”

3. Fase para “Meterle Mano”

En el mundo de los negocios éstas se conocen como sigue:

1. Fase de Exploración de la Idea 

2. Fase sobre Posibilidades de Éxito

3. Fase del Plan de Ejecución  

Fase de Exploración de la Idea

Muchas veces viene a nuestra mente la idea de que algún día podamos tener un negocio propio. En la fase de Exploración de la Idea, uno comienza a analizar seriamente cómo podría realizarse ese sueño. Uno empieza a considerar si ésta o aquella opción tiene sentido o es realista, y se la presenta a personas de confianza o familiares para ver que ellos piensan sobre esa idea.  En esta fase uno toma notas de cualquier sugerencia o idea que otros nos puedan ofrecer.  Este es el mejor momento para hacer consultas con organizaciones que fomentan la creación de nuevos negocios y expertos en el campo en que uno interesa establecer el negocio.  La organización SCORE y la Oficina para Desarrollo de Pequeños Negocios [Small Business Development Center (SBDC)] pueden  proveerle información muy valiosa para esta fase inicial, al igual que ofrecerle apoyo y ayudarle a encontrar solución a las preguntas que surgirán durante la segunda fase de este proceso.

Fase Sobre Posibilidades de Exito

Habiéndose explorado ya un sinnúmero de opciones, uno está en mejor posición para  considerar seriamente la posibilidad de establecer un negocio propio.  La fase Sobre Posibilidades de Éxito nos lleva a cuestionarnos si en realidad estamos preparados para seguir adelante con nuestro plan.  En ésta fase, podemos considerar preguntas prácticas sobre la realidad del mundo de los negocios, y,  dependiendo de la contestación que le demos, sabremos si estamos preparados para lograr el éxito que buscamos.   Entre éstas se encuentran las siguientes preguntas:

· ¿Dónde puedo localizar el negocio? ¿Cuál será el costo si se localiza aquí o allá?

· ¿Existen otros negocios similares en esta área? ¿De qué forma puedo competir de manera exitosa?

· ¿Qué equipo y materiales necesito? ¿Cuál es el costo de estos?

· ¿Si deseo establecer un negocio en mi hogar, necesito alguna licencia? ¿Qué restricciones pueden haber en la comunidad en que vivo que impidan la operación del negocio en mi hogar?

· ¿Necesito tomar dinero prestado? ¿Quién me puede dar financiamiento?  

¿Qué cantidad tengo que pagar en intereses?

Saque suficiente tiempo para estudiar éstas y otras preguntas que han de surgir en este proceso – y recuerde que SCORE y SBDC le ofrece consulta gratuita que puede ayudarle a determinar si ha cubierto todos los aspectos necesarios.

Fase del Plan de Ejecución

El Plan de Ejecución es un documento escrito que describe su negocio con suficientes detalles para guiarle en sus actividades y demostrarle a otros, incluyendo instituciones financieras, cuanta preparación y planificación ha llevado a cabo para marchar adelante a  establecer su negocio.  El Plan de Ejecución le permite mostrarles a otros que está preparado y listo para operar su negocio con éxito.  Este sirve como base para obtener préstamos y cualquier otro apoyo necesario. Tanto SCORE como SBDC puede ayudarle en la preparación de su plan.  Ambas organizaciones pueden repasar su plan preliminar e indicarle cualquier aspecto que requiera mejorarse o añadirse.  En las oficinas de estas organizaciones se pueden obtener varias publicaciones que describen y dan ejemplos de planes de ejecución.  También tienen programas de computadoras en inglés de planes de ejecución, y ofrecen talleres/seminarios de cómo preparar un plan de ejecución.

¡SCORE y SBDC están listos para ayudarle—de forma gratuita—cuando usted les necesite!

